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Crea tu primer
tablero de reportes
automatizados

Descubre si solo trabajas o también
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Empecemos entendiendo de qué hablamos

:Que es un panel
de negocios?
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Los paneles son herramientas de

informes de inteligencia comercial (BI) En pocas palabras, un tablero de datos
que agregan y muestran metricas criticas se puede definir como una herramienta
e indicadores de rendimiento clave (KPI) e - . -

. de administracion de informacidn que
en una sola pantalla, lo que permite a los . :
usuarios monitorear y examinar el rastrea, analiza y muestra visualmente
rendimiento comercial de un vistazo. indicadores clave de rendimiento (KPlI),

métricas, asi como puntos de datos
clave, lo que le permite monitorear el

Un tablero es una forma de mostrar estado actual de su negocio,

varios tipos de datos visuales en un solo departamento , equipo o proceso

Iuga-r. Por lo genera!, .ur.l tablero -e,sta especifico.

destinado a transmitir informacion

diferente pero relacionada en una forma Coop

facil de digerir. Business
School
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Y también

:Queé es DataBox?
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@ databox

DataBox es una plataforma de
Analitica Comercial creada
para ayudarte a comprender lo
que sucede con tu negocio.

KPI de redes sociales, hojas de calculo, base de datos y servicios gggﬁess
en la nube en un solo lugar. School
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Ahora es momento de responder lo mas importante

:Quée fuentes de
informacion puedo
recolectar?
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Ahora es momento de comunicarlo, descubre

Como automatizar el
envio de los reportes a
socios y aliados
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@ databox

Construyendo tu primer
panel de negocios {HAGAMOSLO!
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tMuchas
gracias!

Nos vemos el Lunes en la
Presentacion de trabajos finales ' ' Coop
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